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Lernfeld Lernsituation 4 

3 Beschaffung Bestellentscheidung vorbereiten 
 

Unternehmensprofil (vgl. IndBW_L03-04a MIC Unternehmen kennen lernen) 
Die MIC – Computer GmbH in Heilbronn ist vorwiegend im Computerverkauf und in der 
Hardwareinstallation tätig.  
Das Unternehmen hat folgenden organisatorischen Aufbau:  

Computer G
mbHDer Geschäftsführer Herr Michael Immanuel Casper ist allen Abteilungen 

übergeordnet. Die beiden Stabsstellen Recht/Finanzierung und Sekreta-
riat sind dem Geschäftsführer unmittelbar unterstellt, beraten ihn bei 
wichtigen Entscheidungen und übernehmen in seinem Auftrag Spezial-
aufgaben. Im Unterschied zu den anderen Hauptabteilungen haben diese 
Stabsstellen keine Weisungsbefugnis. 
 

Das Unternehmen umfasst zwei Hauptabteilungen, die kaufmännische und die technische 
Leitung. 
Die Hauptabteilung kaufmännische Leitung untergliedert sich in die Abteilungen Material-
wirtschaft, Vertrieb und Verwaltung. In der Abteilung Materialwirtschaft ist Herr Maier für das 
Beschaffungslager und die Disposition, Frau Hanke für den Einkauf zuständig. Die Abteilung 
Vertrieb gliedert sich in die Stellen Verkauf (Herr Ebert), Öffentlichkeitsarbeit (Frau Boller) und 
Fertiglager / Auslieferung (Herr Raser). Die Abteilung Verwaltung umfasst das Personalbüro 
(Frau Lohner) und die Stelle Buchführung / Controlling (Frau Saldo). 
 

Der Hauptabteilung technische Leitung sind die beiden Stellen Montagevorbereitung (Herr 
Planer) und Reparatur / Service (Herr Fix) sowie die Abteilung Montage unterstellt. In der Ab-
teilung Montage sind acht Monteure beschäftigt. 
 

Der Einzug des Computers in nahezu jedem privaten Haushalt führte auf dem Computermarkt 
einerseits zu einem Herstellungsboom, aber auch zu verstärkter Konkurrenz durch Hersteller 
billigerer Massenprodukte. Dagegen bekräftigte die MIC – Computer GmbH ihren Entschluss, 
an ihrem eigenen Weg zur Herstellung und zum Vertrieb der Computer festzuhalten. Hoch-
wertige Qualität, Lieferflexibilität, reibungslose Vertragsabwicklung sowie pünktliche Lieferung 
und vorbildlicher Service wurden zu einem Markenzeichen des Unternehmens und garantie-
ren eine vertrauensvolle Zusammenarbeit mit den Kunden. Dementsprechend verfügt das 
Unternehmen über einen zum Teil schon seit Jahren festen Kundenstamm.  
 

Diese Firmenphilosophie begründet auch die erfolgreiche Stellung der MIC – Computer 
GmbH auf dem Computermarkt. Trotz der zunehmenden Konkurrenz ist die Ertrags- und Li-
quiditätslage des Unternehmens als sehr gut zu bezeichnen. 
 

Der erfolgreiche Weg ist aber auch ein Ergebnis sorgfältiger Einkaufspolitik und einer konse-
quent verfolgten Politik der Auslagerung (Outsourcing). So werden alle Komponenten fremd-
bezogen, überwiegend von wenigen Stammlieferanten, deren Namen für Wertarbeit und Zu-
verlässigkeit bürgen. Teilweise sind mehrere Komponenten schon zu größeren Baugruppen 
vormontiert. Auch hier hat sich die jahrelange Kooperation bewährt. Trotzdem werden alle 
Teile bei Anlieferung einer eingehenden Qualitätskontrolle unterzogen. Die Ausschussquote 
der gelieferten Teile beträgt durchschnittlich 2%. 
 

Die Montage der Computer erfolgt nach Kundenauftrag durch spezialisierte Fachkräfte. Es ist 
nahezu jede Konfiguration möglich.  
Die MIC – Computer GmbH kalkuliert mit 230 Arbeitstagen im Jahr bei 5 Arbeitstagen pro 
Woche. 
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Aufträge 
Bereiten Sie die Bestellentscheidungen für Auftrag 1002 vor, indem Sie unter Beachtung der 
Unternehmensphilosophie übersichtlich darstellen, welche Artikel  
- in welchen Mengen  
- bei welchem Lieferanten  

bestellt werden sollten und begründen Sie Ihre Entscheidung. 

methodisch-didaktische Hinweise 
Für besonders leistungsfähige Klassen kann die Komplexität durch die 
Zusammenfassung der Lernsituationen 4 und 5 erhöht werden. 
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Datenkranz (interne Daten) 
 

Allgemeines
Kreditoren-Nr. 44024
Kreditoren-Name Compustar AG
Straße Lagerplatzstr. 47
PLZ 70372
Ort Stuttgart
Kontaktperson Herr Andreas Müller
Bank BW-Bank
Bankleitzahl 600 200 30
Kontonummer 345 678

Kommunikation
Vorwahl 0711
Rufnummer 89345-0
Fax 89345-20
E-Mail mail@compustar.de
Homepage www.compustar.de

Lieferbedingungen
Frankatur ab Werk (für Verpackg. u. Transp.  

pauschal 1% v. Listenpreis)
Lieferzeit innerhalb einer Woche

Rechnungsrabatt
Mindestbestellung Rabatt in % ... … …

0,00 € 0 … … …

40.000,00 € 5 … … …

60.000,00 € 10 … … …

… … …

… … … … …

… … … … …

Zahlung
Zahlungsbedingungen 30 Tage

3% Skonto innerhalb von 10 Tagen

Lieferprogramm
Art.-Nr. 
Lfd.-Nr. Artikelbezeichnung Einzelpreis PE KG/VE VE

1 Gehäuse mit Zubehör 470,00 € 1 … 1
2 Prozessor,Typ L 30,00 € 1 … 10
3 Prozessor, Typ S 200,00 € 1 … 10
4 Farbmonitor, mittel 295,00 € 1 … 1
5 Farbmonitor, klein 130,00 € 1 … 1
6 Farbmonitor, groß 699,00 € 1 … 1
7 Maus, standard 7,50 € 1 … 10
8 Maus, luxus 12,50 € 1 … 10
9 Netzkabel 4,30 € 1 … 10
… … … … … …

Kreditorenkarte
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Allgemeines
Kreditoren-Nr. 44022
Kreditoren-Name Wöba GmbH
Straße Kantstr. 42
PLZ 74520
Ort Schwäbisch Hall
Kontaktperson Herr Klaus Redlich
Bank Postbank Stuttgart
Bankleitzahl 600 100 70
Kontonummer 2576243

Kommunikation
Vorwahl 0791
Rufnummer 66332-0
Fax 66332-1
E-Mail verkauf@woeba.de
Homepage www.woeba.de

Lieferbedingungen
Frankatur frei Haus

…
Lieferzeit innerhalb einer Woche

Rechnungsrabatt
Mindestbestellung Rabatt in % ... … …

0,00 € 0 … … …

20.000,00 € 5 … … …

50.000,00 € 10 … … …

... ... … … …

… … … … …

… … … … …

Zahlung
Zahlungsbedingungen 90 Tage

3% Skonto innerhalb 10 Tagen

Lieferprogramm
Art.-Nr. 
Lfd.-Nr. Artikelbezeichnung Einzelpreis PE KG/VE VE

1 Unterlegscheiben U0024 0,05 € 1 … 1000
2 Schrauben S2024 0,10 € 1 … 500

Kreditorenkarte
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Allgemeines
Kreditoren-Nr. 44023
Kreditoren-Name C+T Service GmbH
Straße Ankerstr. 21
PLZ 76189
Ort Karlsruhe
Kontaktperson Frau Frauke Zimmer
Bank Deutsche Bank
Bankleitzahl 660 700 04
Kontonummer 765 698

Kommunikation
Vorwahl 0721
Rufnummer 365877-0
Fax 365877-10
E-Mail verkauf@cundt.de
Homepage www.cundt.de

Lieferbedingungen
Frankatur frei Haus

…
Lieferzeit innerhalb von zwei Wochen

Rechnungsrabatt
Mindestbestellung Rabatt in % ... … …

0,00 € 0 … … …

10.000,00 € 2 … … …

40.000,00 € 4 … … …

60.000,00 € 8 … … …

… … … … …

… … … … …

Zahlung
Zahlungsbedingungen 60 Tage

2% Skonto innerhalb 10 Tagen

Lieferprogramm
Art.-Nr. 
Lfd.-Nr. Artikelbezeichnung Einzelpreis PE KG/VE VE

1 Tastatur luxus 20,00 € 1 … 10
2 Tastatur standard 10,00 € 1 … 10
3 Prozessor, Typ S 199,00 € 1 … 10
4 Festplatte, klein 62,00 € 1 … 10
5 Festplatte, mittel 78,00 € 1 … 10
6 Festplatte, groß 125,00 € 1 … 10
7 Maus, luxus 12,00 € 1 … 10
8 Maus, standard 8,00 € 1 … 10
… … … … … …

… … … … … …

Kreditorenkarte
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Lehrplan- und Lernzielzuordnung 
Nr Lern-

feld Ziele Fach-  
kompetenz 

Methoden- kom-
petenz 

Personal- / 
Sozial- 

kompetenz 
Lernsituation / 

Aufgabe 
Handlungs

phase 
Handlungs-

ergebnis 

1 3 
Bezugspreis kalkulieren 

und optimale Bestellvarian-
te ermitteln 

Bezugskalkulation, 
Lieferantenauswahl 

Entscheidungen 
treffen, komplexe 

Aufgabenstellungen 
gliedern, Lösungs-
strategie entwickeln

Probleme erkennen, 
strukturieren und 
lösen, im Team 

arbeiten 

Bestellentscheidungen 
vorbereiten 

Analysieren 
Informieren, 
entscheiden 

Komplexe Be-
zugskalkulation

 

didaktisch-methodische Hinweise für den Lehrer 
Zeitbedarf: 3 Unterrichtsstunden 
 
 


